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佥球经挤珠瑰饭递

鹅盛业务继袭过努j1I长

2008年，全球领先的特殊化学品企业朗盛集

团的业务发展良好，并有望在未来几年继续保持

领先地位。在出席德国科隆举行的朗盛集团第三

届国际媒体日活动时，朗盛公司管理董事会主席

贺德满博士说：“尽管市场环境日益低迷，但我对

公司在未来几年的发展信心十足。”他指出，朗盛

在2008年第三季度内发展良好。鉴于此，朗盛

再度确认可以实现此前设定的2008财政年度的

盈利预期和全年目标。朗盛有望在全年实现运营

销售额的增长，常规业务范围内的利税及折旧前

收入预计也将超过7亿欧元。

在媒体日上，贺德满博士介绍了朗盛为应对

当前全球经济动荡造成的不良后果所采取的策

略。朗盛的策略包括三大主要措施：对朗盛现有

的业务部门进行投资，促进企业的内部增长；进行

有选择的收购以拓宽并强化集团现有产品线；研

究、开发创新产品。

集团在“金砖四国”的业务扩张日益加速，朗

盛对此十分关注。继在巴西、印度等市场成功实

施一系列增长项目后，朗盛正在准备进军俄罗斯

市场。在即将到来的新年之际，朗盛将在俄罗斯

设立公司。朗盛计划首先在莫斯科设立分支机

构，并以此为平台进军其他独联体国家。目前，俄

罗斯化学品市场的年增速超过5％。对此，贺德

满博士表示：“这一扩张计划将令朗盛获益匪浅。

我们已经为朗盛找到了巨大的发展空问，并将系

统性地扩大我们在俄罗斯的市场份额。目前看

来，我们在俄罗斯市场的年销售增长率应该能达

．到20％。”

朗盛对公司在俄罗斯的一些关键客户市场的

中期发展趋势十分乐观，这些领域包括：汽车行业

(年增长率9％以上)、电子电器行业(年增长率

5％以上)、建筑业(年增长率8％以上)。目前，俄

罗斯市场对朗盛的高科技橡胶、橡胶化学品以及

离子交换树脂需求极为旺盛。位于莫斯科的新公

司将在2009年1月1日开始正式营业。

朗盛还在扩大安特卫普工厂的产能。公司将

投入约3 500万欧元用于扩建半结晶产品业务部

的己内酰胺生产厂，预计在2010年时将产能提升

10％。由此，朗盛将进一步扩大其聚酰胺的生产

能力。目前，安特卫普工厂每年生产20万t己内

酰胺，这是生产高科技塑料的重要原料。贺德满

博士说：“这项投资将进一步巩固朗盛在全球塑料

市场上的领先地位，同时也反映出朗盛致力于发

展其在安特卫普的生产基地。”

到2009年，朗盛集团在全球范围内的投资总

额将高达10亿欧元，其中超过半数的投资将用于

朗盛在德国的几大主要工厂。贺德满博士说：“这

些资本开支势必强化朗盛在全球的竞争力。”朗盛

已经拨出大约2．5亿欧元用于在未来几年内在德

国进行项目投资。朗盛在德国获得丰厚收益，更

加凸显出集团在全球化竞争中德国具有重要的战

略地位。

朗盛公司成长战略的第三大支柱是专注于产

品和生产工艺的创新。目前，公司有100多个研

究项目正在进行中，预计到2011年这些研究成果

的市场销售潜力将高达7亿欧元左右。除强化传

统业务部门外，朗盛还致力于推进更多新的创新

性产品的开发，例如更加耐磨并能降低油耗的高

性能轮胎，这种轮胎可以令各种车辆减少废气排

放。在亚洲国家的推动下，全球交通运输业日益

繁荣，在未来几年将催生出对这类产品的大量需

求，进而为朗盛带来可观的业务增长。

朗盛集团的成功运营得益于其良好的财务管

理。媒体日上，朗盛集团首席财务官常牧天先生

强调，朗盛没有受到当前金融市场危机的直接影

响。他表示：。在过去的几年中，朗盛已经重新商

定了信用贷款，最近一次则是在2007年秋季。这

些信贷额度条件优惠，将保证集团直到2014年前

都具有良好的长期偿付能力。” 朗盛


