
联合工会(USW)的拥护。他们于 2007年 6月向

国际贸易委员会(ITC)申请对中国工程机械轮胎

制造商征收高额关税 。

中国工程机械轮胎制造商及进口商指责美国

公司利用有瑕疵的反倾销调查程序陷害中国工程

机械轮胎制造商。他们认为 ,这一过程的最终结

果难以预测 ,但极可能导致全球性工程机械轮胎

短缺问题进一步加重 。

ITC将于 2008年 6月前作出最终裁决 , 8月

起对倾销产品征收关税 ,目前正要求所有中国工

程机械轮胎进口商提供每个制造商与商务部裁定

倾销比率相当的抵押证券或现金。

USW国际部主任 LeoW.Gerard说 ,要求中

国轮胎进口商公正定价将有助于美国工人与中国

工人在同一个竞技场上竞争。蒂坦公司总裁及

CEOMorryTaylor同意这种观点。

MorryTaylor称 ,与中国的贸易问题不只是轮

胎进口问题 ,甚至包括美国工程机械轮胎能否出

口到中国的问题 。

在反倾销裁决的文件中 ,美国商务部裁定倾

销比率从天津国际联合轮胎橡胶有限公司的

10.98%至徐州徐工轮胎有限公司的 51.81%不

等 。引进 40多家不同工程机械轮胎制造商的 23

家进口商将被罚以 24.75%的关税。

美国商务部称 ,对在裁定中未提及的制造商

和进口商的工程机械轮胎产品将统一征收

210.48%关税(在美国批发价基础上征收)。

GPX国际轮胎公司的 CEOBryanGanz说 ,约

8%的中国轮胎进口商将承受 55%及以上的税

率 ,而一旦税率超过 55%,肯定没有人经销这些

轮胎。

从 2007年 12月起反倾销税加上反政府补贴

税 , GPX公司将多交纳 20%关税 。 GPX公司每

年进口价值 8 000万 ～ 9 000万美元的工程机械

轮胎 ,这意味着将有 1 600万 ～ 1 800万美元的关

税由公司强制转移至客户 。

BryanGanz在致 GPX公司客户的信中通告

了从 2008年 3月 1日起公司将对产品进行提价 ,

但他认为 GPX公司没有倾销 ,商务部的评估基于

错误或不全面的信息。新的关税 (在信中称为

“MorryTaylor税 ”)导致 2月中旬价值 2亿美元的

轮胎市场转移。

BryanGanz还说 ,虽然普利司通公司没有提

交反倾销申请 ,但其对同行向 ITC及商务部提出

反倾销申请表示支持 ,这是世界上最大的中国轮

胎进口国对中国轮胎的进口说三道四。他对蒂坦

公司及普利司通公司等认定的中国工程机械轮胎

对美国工程机械轮胎造成的损害百思不得其解 ,

因为市场上的普通工程机械轮胎价格与强势品牌

工程机械轮胎价格差异巨大。

美国太平洋工业公司的 CEOJeffKreitzman

说 ,很难相信美国轮胎被中国进口轮胎损害的事

实 ,原因是蒂坦公司的产品始终处于高价位水平 ,

蒂坦公司寻求保护是一件悲哀的事;中国是美国

最大的贸易伙伴之一 ,寻求保护不应是贸易的最

佳选择 。

2007年 8月 , ITC初步裁定中国工程机械轮

胎进口对美国工程机械轮胎行业造成损害 , 12月

美国商务部裁定中国政府对工程机械轮胎制造的

补贴比率为 2.38 % ～ 6.59%。 陈维芳　

双星集团首月实现开门红

2008年 1月份 ,在国际市场竞争激烈 ,国内

南方地区遭遇几十年不遇的雪灾等不利因素形势

下 ,双星集团不断开拓国内外市场 ,克服天气寒冷

等困难 ,销售收入与 2007年同期相比增长 49.45

%,出口创汇同比增长 55.78%,实现了首月生产

开门红 。

轮胎 、鞋 、机械是双星的三大支柱产业 。为扩

大出口 ,双星不断提升管理水平 ,严格质量管理 ,

加快三大支柱产业新产品开发力度 ,依靠轮胎 、机

械 、鞋等重点产品开拓市场 ,抢市场 、抢速度 ,实现

了出口 、内销两轮并驾齐驱 ,增新高的良好局面。

该集团为了加快轮胎的销售步伐 ,探索股份制销

售新模式 ,扩大轮胎物流平台的经营范围 ,选择建

立一批素质较高的轮胎代理商 ,逐步在全国建成

轮胎专卖店的市场连锁网络 ,扩大销售渠道 ,带动

企业的发展与提高。

1月份以来 ,双星克服南方雨雪冰冻灾害造

成的煤电油原材料运输 、产品输送紧张带来的不

利因素 ,想办法 ,出措施 ,组织好原材料的协调 ,进
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一步加大内部挖潜力度 ,以科技创新为突破口 ,发

动全员加快创新 ,抓好煤电、橡胶等的节约降耗 ,确

保了原材料的正常供应 ,保证了生产的稳定 。安

徽 、湖北 、湖南 、江西地区的双星鞋类物流平台在必

要时均采用空运、快递 、专车运送等措施解决供货

不足的问题 ,应对诸多不利因素 ,实现了增产增收。

同时 ,双星始终牢固树立诚信意识 ,号召全体

员工 “诚信做人 、诚信做事” ,在雪灾天气里 ,强化

服务 ,依靠周到的服务和过硬的信誉度 ,开拓和赢

得了市场 ,使 1月份的生产 、销售实现了高起步 ,

打响了 2008年增盈的 “第一炮”。 张艾丽　

2015年锦湖轮胎公司力争实现

全球第五大轮胎制造商目标

2007年 ,锦湖轮胎股份公司轮胎销售额增长

10%,达到 24亿美元 ,公司正在扩充产能 ,力争实

现 2015年成为世界第五大轮胎制造商的目标。

日前 ,在 RioGrande举行的公司年度经销商

会议上 ,锦湖轮胎(美国)公司总经理总结了公司

全球及美国的经营状况并粗略描述了未来的发展

方向。

据介绍 , 2007年 ,锦湖轮胎公司在美国的销

售额增长 22%,达到 5.65亿美元 ,比 2006年增长

1亿美元 。 2007年锦湖轮胎公司在美国共销售轮

胎 1 010万套 ,比 2006年增长 180万套 ,其中 990

万套销往替换轮胎市场。公司在美国替换轮胎市

场的份额分别为:乘用车轮胎 5%,轻型载重轮胎

1%,高性能轮胎 8.1%,超高性能轮胎 5.6%。

现在 ,锦湖轮胎公司全球的轮胎生产能力为

6 000万套 ,不包括在中国南京的中型载重轮胎及

越南的轻型载重轮胎的产能 ,后者 2008年将投

产 。 2012年公司计划达到年产 9 300万套的轮胎

生产能力。

锦湖轮胎公司要实现跻身全球第五的目标 ,

必须在 2015年前做到在美国的轮胎销售量突破

1 700万套 ,全球的轮胎销售额达到 60亿美元 。

2008年公司在美国乘用车轮胎的销售将维

持不变 ,但轻型载重轮胎的销量将增加 100万套 ,

因为 2008年一季度末公司在越南的工厂将投产 。

锦湖公司取得了克莱斯勒汽车公司 2009年

款 Dodge旅游车原配件供应商资格 ,有望卖出 40

万套 SolusKH16轮胎(225/65R17, 225/55HR19

及 225/55TR19三种规格)。 陈维芳　

玲珑集团年产 1 000万套高性能

子午线轮胎项目的首条轮胎下线

玲珑集团年产 1 000万套高性能子午线轮胎

项目的第一条轮胎于 2008年 2月 14日下线 ,这

标志着玲珑集团年产 1 000万套高性能子午线轮

胎项目进入了设备调试和试产阶段 ,该项目将成

为玲珑集团新的发展点。在该项目中 ,硫化机全

部采用国际先进的液压硫化机硫化 ,从而为产品

质量提供了有力的保证。 刘纯宝　

双星轮胎公司打造无声车间

近期 ,青岛双星轮胎总公司半钢载重轮胎和

轻型载重轮胎厂硫化车间对后充气装备进行了改

造 ,成功解决了外胎后充气时产生的噪声问题 。

该公司为保证外胎的结构和性能 ,需将硫化

后的外胎在后充气装备上进行充气 。由于原来是

通阀 ,后充气排气时压力大 ,造成较大的噪声 ,影

响职工工作环境。为了防止噪声的危害 ,能让职

工有一个舒心 、健康的工作环境 ,该公司相关技术

人员通过创新论证 ,在后充气装备上自制安装了

一个消声装置 ,降低了噪声 ,有利于职工的身体

健康。 张艾丽　刘　艳　

黑猫公司注重员工知识培训

近日 ,江西黑猫公司邀请青岛科技大学的教

授对公司员工进行了知识培训 ,介绍炭黑在轮胎

中的应用 、炭黑和各种配合剂对胶料性能的影响 ,

以及炭黑在胶料中分散的主要影响因素等知识。

此次培训提高了员工们的质量意识 ,使他们更加

注重生产工艺控制 ,提高质量稳定性 。通过培训

也进一步提高了工程技术人员的业务水平 。

国　毅　　
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