
海外消息
东洋轮胎在北美建新厂

日本东洋轮胎公司宣布 ,东洋轮胎北美公司

(T TNA)投资 1.8 亿美元 ,在乔治亚州怀特市

(White)新建的一座轮胎厂已于近日投产 。该轮

胎厂占地约为 100万平方英尺 ,采用现代的轮胎

生产工艺和装备 ,设计年产能为 200万条乘用车

轮胎和轻卡车轮胎 ,雇员 350人 。据东洋公司的

规划 ,该工厂会根据市场需求情况 ,再进行几期扩

建 ,年产能可以达到 600万条 ,雇员达到 900名。

郭　沂　

哥伦比亚化学投资尾气发电项目

哥伦比亚化学公司投资 1900万美元 ,在路易

斯安那州的北本德(Nor th Bend)炭黑工厂建设一

座尾气发电车间。该发电车间的总发电能力

15MW ,主要供给工厂内部对电力的需求。该发

电项目将在 2006 年中期开始建设 ,预计在 2007

年初投入运行。

当今 ,能源采购成本已经成为炭黑生产商关

注的大问题。随着能源价格的空前飙升 ,这项投

资 ,不仅可提高操作效率 ,而且也改善了环境 。

郭　轶　

普利司通美国控股公司咸鱼翻生

自从 2000年遭遇大规模轮胎召回以来 ,普利

司通美国控股公司(Bridgestone Americas Hold-

ing Inc.,以下简称普利司通美国)2005年首次进

入年收入 100亿美元的企业行列 ,尤其值得庆贺

的是其北美轮胎部门恢复了盈利能力。这意味

着 ,普利司通美国已经跨越障碍 ,突破瓶颈。

2001年以来 ,普利司通美国属下有 4 家有限

责任公司:普利司通/费尔斯通北美轮胎(Bridge-

stone/Firestone Nor th American Tire)公司 、BFS

零售业(BFS Retai l & Commercial Operat ions)

公司 、BFS 多样化产品(BFS Diversi fied Prod-

ucts)公司以及普利司通 Metalpha(Bridgestone

Metalpha)公司 。上述实体构成了普利司通美国

在北美 、南美和拉美地区从事跨国制造 、市场销售

的产业群 。

2005年上述 4 家子公司加起来的年销售收

入预计将首次突破 100亿美元大关(该数值 2004

年是 91.5亿美元 ,2003年是 83亿美元),营业利

润预计差不多是 3.9亿美元 ,税后利润将超过2.8

亿美元 ,而去年的税后利润是 1.83亿美元。

艾　虎　

美国轮胎工业第 22届年会

2006年 3月召开

由克利姆桑(Clemson)大学主办的美国轮胎

工业第 22届年会 ,将于 2006年 3月 15 ～ 17日在

南卡罗来纳州希尔顿黑德岛(Hilton Head Is-

land , S.C.)举行。

会议上将有来自轮胎制造行业 、学术界和政

府有关部门的专家 ,发表 21篇报告 。此次会议的

议题为:金融市场和经济对轮胎工业的冲击;汽车

动力学原理;轮胎安全和消费者的关注;轮胎气压

监测系统技术;轮胎翻新和废轮胎加工行业的状

况;轮胎的老化;充氮轮胎;安全轮胎和燃油效率

等。 史密斯　

来华外企将技术保密放在首位

某家先期来华的美国企业于 2005年 11月 1

～ 2日在美国匹兹堡市举行的橡胶企业高峰会议

上 ,向准备来华投资建厂的美国企业反复强调“要

注意技术保密” 。

此次为期两天的高峰会议是由美国橡胶工业

协会组织的 ,并与 ACS 橡胶分会的秋季例会合并

召开 。在会上 ,优世聚合物有限责任公司的特种

产品与全球资源副总裁 Steve Nie toNieto 先生向

那些对中国感兴趣的美国同行做了详细的报告。
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Nieto 先生认为 ,中国是一个充满活力的国

家 ,渴望并需要外来投资 ,同样也是大多数美国橡

胶企业值得涉足的地方。目前优世聚合物有限责

任公司在中国开办了两间混炼胶厂 ,其中第一间

厂在上海 。

Nieto 先生指出 ,中国有许多为外国企业设

置的工业园区。“这些工业园区能够给你提供许

多服务 ,帮助你在中国开展业务” 。通过接近你的

客户 ,你就可以找到上述工业园区的所在地 。日

本企业倾向于在中国华南地区办厂 ,美国企业 、某

些德国企业以及其他欧洲企业喜欢在中国华中地

区办厂 ,譬如上海市 。华北地区目前是许多欧洲

企业的风水宝地 。

Nieto 先生告诉他的同行 , 在上述经济发达

地区通常会有一些大型的外来社团 ,这样外国人

就可以参加大量的社会活动。不过 ,在乡村则没

有那么多的外国人 ,所以也可能没有建立起外来

社团 。

在中国拿到营业执照是头等重要的事情 ,这

一过程可能需要几周或数月 。“这取决于你的企

业以及你落户的工业园区 ———两者的影响力有多

大 ,你要做的是那一行” , Nieto 先生继续介绍经

验道 ,“技术越重要 ,就有越多的中国官员感兴趣 ,

越容易得到生产许可批准” 。不过 ,妥当的法律建

议以及一个现实的 、齐全的商业发展计划是必不

可少的。

“利用当地劳动力资源是一件非常合算的事

情” , Nieto 先生说 , “中国的人才资源丰富 ,并且

年青人受过良好的教育 ,普遍精通电脑 ,有为社会

做贡献的理想 。劳动力大军是流动的 ,而且普遍

懂点英语 。在中国 ,一个非常称职的外企职员 ,每

年薪金提高 30%～ 40%是正常的。落户在自由贸

易区的外企 ,一般要向工人提供食宿 。因为中国的

许多工人都不是来自他打工的企业的所在地。他

们只有周末才能回家” ,Nieto先生提醒道。

在会上 ,Nieto先生反复强调 ,在中国办企业

最重要的是要切实保护好你的技术。“在许多企

业同样的员工当中 ,中国人是非常富有创业精神

的。只要他们看到生产自己能够销售的产品的机

会来了 ,他们就会行动” 。因此 , Nieto 先生建议

要在雇佣合同中写上非竞争性条款和保密条款 ,

“最重要的是只能分享你能够分享的东西 。从正

常途径进入你的企业 ,但你却不知道他的真正身

份是不正常的 。因此 ,你只有格外小心 ,尽你所能

设置更多的限制” 。

优世聚合物有限责任公司的经验是限制接触

到配方的人员数目 ,而且在不同的地方进行不同

组分的配合 ,然后再运到中国混炼 ,这样就让别人

没有办法知道配方的准确资料 。 Amy Shaw 　

美密歇根橡胶制品公司

上 ADA 垫生产线

美国密歇根橡胶制品公司(Michig an Rubber

Products Inc.)计划扩大产能 ,提高产量 , 并上

ADA 垫生产线 ,发展新业务。

扩产计划包括新增两条生产线:一条是重型

卡车配件生产线 ,另一条是 ADA 橡胶垫生产线。

后者专门生产符合美国残疾法(Americans wi th

Disabi li ties Act)要求的 、用来标识人行横道的橡

胶垫(又称 ADA 垫)。所采购生产线包含挤出

机 、压延机和传递模压机等设备。目前设备采购

数量尚在保密中 ,计划 2006年年初或第二季度之

前完成设备采购。为了适应扩产以及产品多样化

的需要 ,员工人数也将从原来的 75人增加到 400

人。

该公司认为关键是要提高供应非汽车配件市

场的产品的多样性。目前该公司有大约 90%的

业务往来与汽车配件市场有关 。这家总部设在

Cadi llac 的企业希望扩展业务范围 ,以便在汽车

配件市场不景气的时候有回旋余地 。

密歇根橡胶制品公司生产客户定制模压制品

已经 30 多年了 , 2005 年第二季度的销售额为

4970万美元 ,比 2004年同期增长 1%;2005年头

6个月的销售收入达到 9770万美元 ,比 2004年

同期增长 19%。该公司现在将希望寄托在 ADA

垫上 ,计划让这种产品行销整个美利坚合众国。

ADA 垫生产线得到了国家和当地政府的支

持 ,密歇根橡胶制品公司因此享有免税 、减税总计

达 59.5万美元的待遇 。密歇根州经济开发公司

批准密歇根橡胶制品公司 10年内抵免税费 51.3

万美元 ,而 Cadillac市政府批准该公司 12年内享

受减税待遇 ,预计总额超过 25万美元。江易昌　
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